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Ein Räumungsverkauf mit Walter Lehmkühler schafft 
Platz im Lager und Luft für die Zukunft – ohne auf Marge 

verzichten zu müssen.

Das Erfolgsrezept des versierten 
Unternehmensberaters besteht 
aus dem Mix von bewährten 
Strategien und Maßnahmen mit 
weiterentwickelten Marketing-
konzepten, die am Puls der Zeit 
sind. Dabei werden alle Fakto-
ren individuell an den jewei-
ligen Standort des Kunden 
angepasst. Wie denken die 
Menschen in der Region? Was 
verbindet sie mit dem Geschäft? 
Diese und weitere Fragen müs-
sen vor jedem erfolgreichen 
Räumungsverkauf gründlich 
analysiert werden. 

Mit der richtigen Ansprache 
erreichen Juweliere nicht nur 
in den meisten Fällen eine 
nahezu vollständige Räumung 
ihrer Lagerbestände. „Sie wer-
den überrascht sein, wie viel 
sich auch mit niedrigen Rabat-
ten liquidieren lässt“, berichtet 
Geschäftsführer Walter Lehm-
kühler. „Innovatives Denken, 
ob in den Verkaufsprozessen 
oder den Werbemaßnahmen, 
ist ausschlaggebend für unse-
ren lang anhaltenden Erfolg. 
Nur so können wir den hohen 
Ansprüchen unserer Auftrag-
geber heute und in Zukunft 
gerecht werden.“ 

Gewisse Warengruppen, welche 
früher Frequenzbringer und 
Umsatzbringer waren, funktio-
nieren heute im normalen Ver-

„VERSCHAFFEN SIE 
SICH LUFT!“

kauf nicht mehr. Diese Entwick-
lung hat sich bereits vor mehr 
als fünf Jahren angebahnt. Nun 
bringt sie Juweliere in Schwierig-
keiten, die zu lange abgewartet 
haben, um sich zu verändern. 
Für viele ist ein Räumungs- 
verkauf, um das Lager zu berei-
nigen, der letzte Ausweg. 
Andernfalls droht häufig eine 
Liquiditätsfalle, da zu viel Kapi-
tal im Lager gebunden ist. Daher 
ist es wichtig, hier auf Profis zu 
setzen, welche es verstehen, mit 
der richtigen Ansprache das 
Begehren zu wecken. Lehm-

kühler: „So werden auch Waren-
gruppen, welche normalerweise 
Problemfälle darstellen, ver-
kauft – und das nicht selten mit 
weniger Nachlass, als sie in den 
Monaten und teils Jahren zuvor 
bereits angeboten wurden. Egal 
ob Sie aufhören wollen oder 
sich neu ausrichten möchten: 
Wir haben bereits vielen Juwe-
lieren Luft verschafft und dabei 
geholfen, sich erfolgreich neu 
aufzustellen.“

 �www.lehmkuehler- 
consulting.de Fo
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